PABLIO JOSE ALBINO
DADOS PESSOAIS

Endereco: Navegantes — SC
Telefone: (46) 99133-1746

E-mail: pa-blio@hotmail.com

Linkedin: Pablio José | LinkedIn

OBIJETIVO

Comercial, Consultor de Negodcios. Closer, Vendedor Interno, Vendedor
Externo.

PERFIL PROFISSIONAL

Profissional da area comercial com experiéncia em prospecgéo, negociagao e
fechamento de vendas B2B e B2C. Atuagao no desenvolvimento de novos
negocios, gestao de carteira de clientes e construgao de relacionamentos de
longo prazo. Perfil consultivo, orientado a resultados e a exceléncia no
atendimento.

Atualmente atuo como Consultor de Negocios Imobiliarios PJ, com foco em
atendimento consultivo, negociagéo estratégica, assessoria em investimentos
de longo prazo e fortalecimento do relacionamento com clientes.

COMPETENCIAS COMERCIAIS

*Prospeccao ativa de clientes

* Qualificagcéo de leads

* Negociacao e fechamento de vendas
* Gestdo de carteira de clientes

* VVendas consultivas

* CRM e acompanhamento de funil

» Atendimento presencial e remoto

» Pés-venda e fidelizacao


mailto:pa-blio@hotmail.com
https://www.linkedin.com/in/pablio-jos%C3%A9-1146aa227/

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

Consultor Imobiliario PJ - atual

Capacidade de construir relacionamentos de longo prazo
Inteligéncia emocional e escuta ativa

Organizacéao e gestao de carteira de clientes

Visdo de mercado e analise de oportunidades
Resiliéncia e disciplina comercial

Ticket de médio entre 400 mil a 5.000.000,00 milhdes.

Purina (Nestlé) — Consultor de Negécios PJ - Jun/ 2025 — fev/2026

Prospeccéo e desenvolvimento de novos clientes na carteira
Conducgao de negociagdes consultivas com foco em relacionamento
Acompanhamento completo da jornada de compra

Fortalecimento de relacionamento com clientes ativos

Reducgéo de tempo de fechamento por abordagem consultiva
Aumento de 15% em vendas na carteira ativa de clientes.

Crescimento de 27% na recompra de clientes

Agéncia Prime — Closer Comercial Sénior - Jan/2025 — Jun/2025

Conducgao de reunides comerciais estratégicas.
Negociacdo e assinatura de contratos.

Gestao de oportunidades via CRM.

Aumento da taxa de conversdo em reunides de venda.
Fechamento de contratos de maior valor agregado.
Melhoria no follow-up e previsibilidade de vendas.

Desenvolvimento de produto tecnoldgico (CRM)



Magazord — Executivo de Novos Negécios — Fev/2023 — Ago/2024

Desenvolvimento de novos clientes B2B

Consultoria comercial em e-commerce

Gestao de oportunidades de ticket médio/alto
Geracéao de novas oportunidades qualificadas
Conducao de negociacdes consultivas complexas
Expansao em vendas da regido de atuagéo em 26%

Ticket médio de 40 mil reais.

Aiq Fome App Delivery — Vendedor Externo — Jun/2021 — Jan/2023

Prospeccéo presencial

Negociacdo e fechamento

Aquisicao de novos clientes

Fortalecimento da presenga comercial local

Desenvolvimento de equipes e construcdo da area comercial.

Consultor Externo de Negocios Auténomo - Mar/2020 — Jun/2021

Prospeccao ativa e visitas comerciais

Gestao e expansao de carteira

Relacionamento estratégico com clientes

crescimento de base de clientes, fidelizacdo e recompra

Aumento de cobertura de atendimento em 43%



FORMAGAO ACADEMICA

Bacharelado em Administracdo — cursando

Certificagdo CPA — ANBIMA (em andamento)

CERTIFICAGCOES EM VENDAS

* Gestdo de OKRs

* SPIN Selling

* Gatilhos Mentais em Vendas

* Vendas pelo WhatsApp

* Inteligéncia Emocional em Vendas

* PNL e Técnicas de Qualificagao

DIFERENCIAIS PROFISSIONAIS

» Experiéncia em todo o funil de vendas
Perfil consultivo e orientado a resultados

* Facilidade de negociagéao e relacionamento
» Experiéncia em vendas externas e internas*

* Disponibilidade para viagens

Observagoes complementares: Entre o intervalo de 2015 a 2019 me dediquei
ao esporte, sendo instrutor de atletas na categoria de base e atleta na equipe
profissional do Pato Futsal-PR.



