MARIA JULIA MARTINS FERREIRA

LinkedIn: linkedin.com/in/mariajilia2003 | Contato: 47 99772-3449 |
E-mail: juliaferreira27tdn@gmail.com

LOCALIZACAO E DISPONIBILIDADE
Itajai — SC | Disponibilidade para mudanca e atuacdo em outras regides de Santa Catarina, especialmente
Vale do Itajai, Litoral Norte e Grande Florianopolis.

OBJETIVO PROFISSIONAL

Atuar em posicdes de lideranca e gestdo, como Encarregada, Lider de Equipe, Subgerente, Supervisora ou
Gerente, contribuindo para o desenvolvimento de equipes, organizacdo de processos e alcance de
resultados, com foco no crescimento profissional e organizacional.

RESUMO PROFISSIONAL

Profissional com perfil estratégico, analitico e orientado a resultados, com habilidades em gestdo de
pessoas, lideranga, planejamento, organizacao de processos e tomada de decisdes. Capacidade de
desenvolver equipes, solucionar problemas, acompanhar indicadores e identificar oportunidades de
melhoria. Perfil proativo, comunicativo, adaptavel e comprometido com a eficiéncia operacional e o
crescimento organizacional.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

ASSAI ATACADISTA — Gerente de Supermercado / Loja
Margo de 2026 — Atual

e Gestdo Operacional: Administracdo e acompanhamento das operacdes da unidade, assegurando
eficiéncia, organizacao e cumprimento dos padrdes da empresa.

e Gestdo de Pessoas: Lideranca, desenvolvimento e acompanhamento de equipes e liderancas,
promovendo produtividade e alcance de metas.

e Gestdo Comercial e Financeira: Monitoramento de resultados, indicadores de desempenho,
faturamento, custos e rentabilidade da unidade (P&L).

e Controle de Estoques e Prevencdo de Perdas: Supervisao de inventarios, auditorias, processos internos
e fluxos logisticos.

CHEVROLET PEDRAGON MANAUS — Gerente de Vendas
Janeiro de 2022 - Janeiro de 2026

* Direcdao Comercial: Direcdo e lideranca da equipe comercial, respondendo diretamente pelo
posicionamento de mercado e atingimento de metas globais da concessionaria.


mailto:juliaferreira27tdn@gmail.com

* Inteligéncia de Mercado: Andlise detalhada de relatérios de desempenho, indicadores de share e
tendéncias de mercado para suporte consultivo na tomada de decisGes estratégicas da diretoria.

* Negociacdes Complexas: Atuacao direta na conducdo de negociacdes corporativas B2B de grande porte
e fechamento de grandes contratos de vendas de frotas e varejo premium.

REDE NOVA ERA LTDA — Gerente de Supermercado
Setembro de 2020 — Outubro de 2021

* Supervisdo de Unidade: Gestdo completa da operacdao da loja, incluindo o controle rigoroso de
estoques, acompanhamento de inventdrios e auditoria visual de exposi¢ao de produtos.

* Garantia de Margem: Monitoramento didrio de rotinas administrativas e indices de perdas, garantindo
o estrito cumprimento das metas de faturamento estipuladas pela diretoria.

USSUOSKY ADVOGADOS — Assistente Administrativo
Dezembro de 2019 - Agosto de 2020

* Atuacdo no suporte as rotinas financeiras da empresa, controle de fluxo de caixa, conciliacdo e organizacao
documental de processos internos.

FORMACAO ACADEMICA

* Graduagdao em Administracdo — Estdcio ( 52 periodo | Formato EAD )
* Tecndlogo em Processos Gerenciais — Uniasselvi ( Concluido | Certificado em emissao )
* Técnico em Contabilidade — Anhanguera ( Previsdo de conclusdo: Julho de 2027 )

COMPETENCIAS E CURSOS COMPLEMENTARES

* Tecnologia e Andlise de Dados: Microsoft Excel Avancado, Power BI.

* Gestdo & Estratégia Corporativa: Metodologia Lean Six Sigma, Gestdo de Projetos, Planejamento
Estratégico, Gestdo Financeira e Andlise de P&L.

* Liderangca e Negociacdo: Gestdo de Pessoas, Técnicas Avancadas de Negocia¢cdo, Comunicacdao
Assertiva, Feedback Estratégico e Avaliagdao de Desempenho.
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